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СТРАХОВІ КОМПАНІЇ ЯК ПРОДУЦЕНТИ 
ІНВЕСТИЦІЙНИХ ФІНАНСОВИХ ПОСЛУГ

Вступ. Страхові компанії є одними з найкрупніших інвесторів у країнах з розвине-
ними страховими ринками. Водночас правомірно розглядати їх як інституційних ін-
весторів. У сучасних умовах зарубіжні страхової компанії демонструють активізацію 
розвитку страхування життя, що, своєю чергою, обумовлює потребу в удосконаленні 
існуючих страхових продуктів та/або запровадженні нетрадиційних продуктів, до яких 
можна віднести інвестиційне страхування життя. Останні є популярним інструмен-
тарієм на ринку страхових й інвестиційних послуг, насамперед через поєднання таких 
рис, як страховий захист і прибутковість. Успішність функціонування lief-страховиків у 
постійно рухливому та конкурентному середовищі пов’язується з їх здатністю швидко 
реагувати на виклики зовнішнього та внутрішнього середовищ, і не лише адаптува-
тися до них, а й використовувати нові обставини в інтересах підвищення конкурен-
тоспроможності та капіталізації компанії, а також збереження та розширення власної 
клієнтської бази.

Мета – дослідити специфіку діяльності страховиків як інституційних інвесторів, їх 
здатність до продукування інвестиційних фінансових послуг, зокрема послуг з інвести-
ційного страхування життя, виявити атрибутивність останніх, відмінності від кла-
сичного страхування життя та окреслити перспективи розвитку інвестиційно-орієн-
тованого страхування життя на вітчизняному страховому ринку.

Результати. Ідентифіковано особливості функціонування страхових компаній як 
інституційних інвесторів. Визначено та поглиблено розуміння дефініції “інвестиційний 
потенціал страхової компанії”. Аргументовано специфіку інвестування коштів стра-
хових резервів та інвестиційні можливості для non-life та life страховиків. Виявлено 
сучасні тенденції розвитку ринку страхування життя та новітні формати в управ-
лінні активами life страховиків. З’ясовано особливості інвестиційного страхування 
життя та сформульовано його атрибутивність. Систематизовано відмінності між 
класичним змішаним страхуванням життя та інвестиційним страхуванням життя. 
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Проаналізовано тенденції розвитку інвестиційного страхування життя в Європі та 
на страховому ринку Польщі. 

Висновки. Доведено необхідність розвитку на вітчизняному страховому ринку інвес-
тиційного страхування життя фінансового інструменту, який уособлює як страховий 
захист, так і накопичувальну можливість за допомогою інвестицій. За допомогою інвес-
тиційного страхування життя реалізовується можливість не лише провадження стра-
ховими компаніями ефективної інвестиційної діяльності, а й примноження власних інди-
відуальних заощаджень за умов нестабільності та впливу широкого розмаїття ризиків.

Ключові слова: страхова компанія, інституційний інвестор, інвестиційне стра-
хування життя, інвестиційний потенціал, накопичувальні внески, інвестиційні ризики, 
фінансова послуга.

Табл.: 2, рис.: 3, бібл.: 16.
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INSURANCE COMPANIES AS PRODUCERS OF INVESTMENT FINANCIAL 
SERVICES

Introduction. Insurance companies are among the largest investors in countries with de-
veloped insurance markets. At the same time, it is legitimate to consider them as institutional 
investors. In today's conditions, foreign insurance companies demonstrate the intensification of 
life insurance, which, in turn, determines the need to improve existing insurance products and/
or introduce non-traditional products, which include investment life insurance. The latter are 
a popular instrument in the market of insurance and investment services, primarily due to the 
combination of such features as insurance protection and profitability. The successful operation 
of life-insurers in a constantly dynamic and competitive environment is associated with their 
ability to quickly respond to the challenges of the external and internal environments, and not 
only to adapt to them, but also to use new circumstances for increasing the competitiveness and 
capitalization of the company, as well as preserving and expansion of own client base.

The purpose of the article is to study the specifics of the activity of insurers as institutional 
investors, on the one hand, and their ability to produce investment financial services, in par-
ticular investment life-insurance services, to identify the attributes of the latter, differences from 
classical life insurance and outline the prospects for the development of investment-oriented life 
insurance on the domestic insurance market.

Results. It is identified the features of the functioning of insurance companies as institu-
tional investors. The definition of “investment potential of an insurance company” was defined 
and deepened. The specifics of investing insurance reserve funds and investment opportunities 
for non-life and life insurers are argued. Modern trends in the development of the life insurance 
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market and, accordingly, the latest formats in the management of assets of life insurers have 
been revealed. The specifics of investment life insurance are clarified and its attributes are for-
mulated. The differences between classic mixed life insurance and investment life insurance are 
systematized according to the following criteria: motivation for concluding the contract; place-
ment of insurance premium; the principle of calculating insurance premiums; obligations of the 
insurer; the amount of the redemption amount; the possibility of receiving additional payments; 
the dynamics of increasing the premium reserve. Trends in the development of investment life 
insurance in Europe and on the Polish insurance market have been analyzed.

Conclusions. Modernity requires the implementation of the latest approaches to the ac-
tivities of insurance companies, in particular in the area of production of investment financial 
services, namely investment life insurance. Classical standards in life insurance are gradually 
being abandoned, which contributes to the dynamic development of insurance worldwide, which 
provides for the payment of insurance coverage depending on the dynamics of stock values. 
The need to develop investment life insurance on the domestic insurance market – a financial 
instrument that embodies both insurance protection and an accumulation opportunity with the 
help of investments – has been proven.

Keywords: insurance company, institutional investor, investment life insurance, investment 
potential, accumulative contributions, investment risks, financial services.

JEL Classіfіcatіon: G20, G22, G31, O16.

Постановка проблеми. В розвинених 
зарубіжних країнах страхові компанії, зо-
крема life-страховики, займають вагомі по-
зиції в забезпеченні інвестиційного процесу. 
Нобелівський лауреат з економіки У. Шарп 
визначив страховиків як інституційних інвес-
торів та ідентифікував останніх як фінансо-
вих посередників будь-якого типу [1]. Без-
умовно, страховики поряд із банківськими 
установами та недержавними пенсійними 
фондами мають у своєму розпорядженні 
значний обсяг інвестиційних ресурсів, їхня 
інвестиційна привабливість набуває все 
більшої значущості в сучасних умовах.

Розповсюдженості набувають також 
інвестиційно-страхові продукти, але пере-
важно мірою на зарубіжних страхових рин-
ках. У вітчизняному страховому просторі 
інвестиційне страхування життя розвитку 
поки не набуло. Гіпотетично спрогнозува-
ти його становлення на страховому ринку 
України, зважаючи як на безліч проблем і 

дискусійних питань, так і на величезні ви-
клики, спричинені війною з російським 
агресором, наразі неможливо. Разом із 
тим, проблематика функціонування стра-
хових компаній як продуцентів фінансових 
послуг набуває все більшої актуальності 
та потребуватиме вирішення тих чи інших 
питань, зокрема у повоєнний період. Інвес-
тиційне страхування життя забезпечує як 
інтереси окремого страхувальника через 
гарантування достатнього життєвого рівня, 
що є можливим за рахунок використання 
сучасних інноваційних технологій, так і за-
безпечення якісного страхового захисту.

Аналіз останніх досліджень і публі-
кацій. Проблематиці реалізації функції 
страхової компанії як інституційного інвес-
тора приділена значна увага як на теренах 
вітчизняної, так і зарубіжної науки. Зокре-
ма, вивченню специфіки функціонування 
life страховиків та страхування життя як 
накопичувального виду страхового забез-
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печення присвятили праці Ю. Клапків [2], 
В. Маюрченко [3], Є. Поліщук [3], Тимчак [4] 
В. Мінкович [4], Р. Пікус [5] та ін. 

Формування інвестиційного потенціалу 
та розвитку інвестиційної діяльності стра-
ховиків досліджували: К. Годунок [6], М. Ку-
дрі [7], О. Лобова [7], І. Савчук [8] та ін.

Розвиток та особливості інвестиційно-
го страхування знайшли втілення в робо-
тах Н. Дейсі (N. Dacev), який розкриває це 
питання з позиції розвитку нормативного 
забезпечення реалізації цього різновиду 
страхування, а також захисту прав страху-
вальників в умовах реалізації інвестицій-
ного ризику [9]. А. Хейде розглядає біполя-
ризацію фінансового ризику в сучасному 
страхуванні життя з позиції виокремлення 
заощаджувальних та інвестиційних еле-
ментів страхових контрактів [10]. Переду-
мови розвитку інвестиційного страхування 
в країнах Європи аналізує А. Свобода [11].

Метою статті є дослідження специфіки 
діяльності страховиків як потужних інститу-
ційних інвесторів, так і з огляду на їх здат-
ність продукувати безпосередньо інвести-
ційні фінансові послуги, зокрема послуги 
з інвестиційного страхування життя; на цій 
підставі виявлення атрибутивності останніх, 
їхньої відмінності від класичного страхуван-
ня життя та окреслення перспектив розви-
тку на вітчизняному страховому ринку.

Виклад основного матеріалу дослі-
дження. Зазначимо, що інвестиційні ресур-
си страхової компанії є за своєю суттю залу-
ченим капіталом, який деякий час складає 
групу тимчасово вільних коштів страховика. 
Тому механізм дії страхування – особливий 
з погляду використання цих ресурсів.

За своїм економічним призначенням 
сукупність фінансових відносин страхової 
компанії можна згрупувати за наступними 
напрямками:

 − між засновниками в момент створен-
ня компанії – пов’язані з формуванням 

власного капіталу та в його складі заре-
єстрованого (пайового) капіталу;

 − між страховиком та страхувальника-
ми – пов’язані з продукуванням і реа-
лізуванням страхових послуг під час 
страхування майна, відповідальністюта 
наданням послуг з особистого страху-
вання. Ці фінансові відносини є осно-
вними, оскільки від їх ефективності 
значною мірою залежить фінансовий 
результат страхової компанії;

 − між страховою компанією та державою 
– під час сплати податків та здійснення 
інших платежів до бюджету, фінансу-
вання позабюджетних фондів, надання 
податкових пільг, застосування штраф-
них санкцій тощо;

 − між страховою компанією та банків-
ською системою – в процесі зберігання 
грошей у банках, сплати відсотків за 
банківський кредит, купівлі та продажу 
валюти, наданні страхових послуг бан-
кам та ін.;

 − між страховою компанією та її праців-
никами – під час розподілу та викорис-
тання доходів, випуску та розміщення 
акцій і облігацій компанії, виплати від-
сотків за облігаціями і дивідендами за 
акціями, утримання податків із фізичних 
осіб, стягування штрафів і компенсацій 
за спричинений матеріальний збиток;

 − між страховою компанією та інвестицій-
ними інститутами – в процесі розміщен-
ня інвестицій тощо.
Кожна із перерахованих груп відносин 

має свою специфіку. Однак всі ці відносини 
мають двосторонній характер і пов’язані з 
рухом грошових коштів, функціонуванням 
власного капіталу та сформованих страхо-
вих резервів, а також використанням таких 
фондів і резервів.

Звідси зрозуміло, що фінансовий по-
тенціал страхової компанії визначається 
обсягом фінансових ресурсів, що викорис-



ISSN 1818-5754 (Print) / ISSN 2415-3672 (Online)  Світ фінансів 2 (75)/ 2023 35

РИНОК ФІНАНСОВИХ ПОСЛУГ

товують для проведення страхових опе-
рацій, здійснення інвестиційної та іншої 
діяльності й зумовлені інтегрованістю стра-
ховика до фінансової системи суспільства, 
галузевою специфікою коштів страхової 
компанії, широкими можливостями інвес-
тиційної діяльності. Водночас фінансовий 
потенціал є базисом для оцінки інвести-
ційних можливостей страховиків, яка може 
бути представлена у контексті детального 
дослідження в практиці страхового бізнесу 
дефініції “інвестиційний потенціал страхо-
вої компанії”.

Особливість інвестиційного потенціалу 
страховиків виявляється у створенні спе-
цифічних страхових резервів страховика, 
що формуються за рахунок грошових вне-
сків значної кількості його учасників–стра-
хувальників. Використання таких страхових 
резервів відбувається шляхом здійснення 
страхових виплат відповідно до встанов-
лених страховиком правил страхування. 
Поряд зі страховими резервами, інвести-
ційним ресурсом страхової компанії є та-
кож власний капітал. Значну частину його 
становить зареєстрований (пайовий) ка-
пітал. У процесі створення страховика-ре-
зидента або збільшення зареєстрованого 
статутного капіталу статутний капітал має 
бути сплачений виключно в грошовій фор-
мі. Відповідно до Закону України “Про стра-
хування” дозволено формування статутно-
го капіталу страховика цінними паперами, 
які випускає держава, за їх номінальною 
вартістю в порядку, визначеному Націо-
нальним банком України, але не більше 25 
відсотків загального розміру статутного ка-
піталу [12].

Окрім цього, інвестиційний потенціал 
страхової компанії формується і з ураху-
ванням значної частини залученого капі-
талу – страхових резервів, якими страхо-
вик тимчасово розпоряджається лише до 
обумовленого моменту згідно з договором 

страхування або чинним законодавством, 
при настанні якого страхова компанія 
зобов’язана виконати свої зобов’язання 
перед страхувальниками, застрахованими 
або іншими особами. 

Доцільно зважати, що кошти резервів 
сформовані із надходжень страхувальни-
ків і в разі настання страхового випадку їх 
необхідно своєчасно повертати їм у вигляді 
страхової виплати, яка значно перевищує 
суму страхових платежів за прийнятими 
на обслуговування ризиками. Отже, кошти 
страхових резервів можна трактувати як 
тимчасово вільні. Власний капітал можна 
визначити як відносно вільний від страхо-
вих зобов’язань капітал, оскільки в разі не-
стачі коштів страхових резервів його можна 
використовувати для здійснення страхових 
виплат. Тому, крім коштів страхових резер-
вів, страховик має у своєму розпорядженні 
власні кошти, які в сукупності складають 
ресурси, за рахунок яких страховик виконує 
свої зобов’язання при настанні страхового 
випадку та забезпечує належне функціону-
вання компанії.

Звідси логічним є висновок, що інвести-
ційний потенціал страхової компанії можна 
кваліфікувати як сукупність грошових ко-
штів, які є тимчасово та відносно вільни-
ми від зобов’язань і використовуються з 
метою отримання інвестиційного доходу. 
Наявність такого потенціалу є підґрунтям 
провадження ефективної інвестиційної ді-
яльності з метою отримання прибутку.

Інвестиційний потенціал є динамічною 
величиною, на яку впливає сукупність зо-
внішніх і внутрішніх чинників, а саме: обсяг 
страхових премій та обсяг власних коштів 
страхової компанії; структура страхового 
портфеля; строки договорів страхування; 
особливості регуляторної політики; розви-
ток фондового ринку; соціально-економіч-
ний розвиток держави; політична стабіль-
ність тощо.
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В Законі України “Про страхування” [12] 
зазначено, що кошти страхових резервів 
мають розміщуватися з урахуванням без-
печності, прибутковості, ліквідності, ди-
версифікованості та бути представлені ак-
тивами чітко визначених категорій. Тобто, 
законодавець реалізовує як кількісний, так 
і якісний підхід у напрямках інвестування 
коштів страхових резервів. Водночас все ж 
існують відмінності в інвестиційній політиці 
non-life та life страхових компаній.

Зрозумілим є те, що страхові резерви, 
сформовані за договорами страхування жит-
тя, доцільно інвестувати в довгострокові фі-
нансові інструменти. Більшість українських 
non-life страховиків розміщують резерви пе-
реважно в короткострокових інвестиційних 
інструментах. Однак страхова компанія, що 
займається ризиковими видами страхуван-
ня, може також формувати і довгострокові 
інвестиційні ресурси. Для цього їй необхідно 
відстежувати ті договори страхування, які за 
умови належного проходження подій стра-
хувальники будуть переукладати із року в 
рік. Премії, отримані за такими договорами, 
стануть надійним інструментом довгостро-
кових інвестиційних ресурсів. 

Враховуючи суттєву різницю, з погля-
ду економічних підходів між страхуванням 
життя та іншими видами страхування, не-
обхідно дослідити вплив цих відмінностей 
на інвестиційні можливості страхових ком-
паній. Так, організації, що займаються стра-
хуванням життя, акумулюють значні ресур-
си на тривалі строки. Потреба в коштах для 
виплати страхувальникам визначається за 
допомогою демографічної статистики та 
актуарних розрахунків із великою точністю. 
Потреба в інвестиційному доході висока, 
що зумовлено двома обставинами. По-
перше, дисконтовано тариф, а по-друге, за 
багатьма видами страхування життя в умо-
вах страхування передбачається участь 
страхувальників у прибутках страховика. 

З урахуванням цього страхові компанії, що 
здійснюють страхування життя, проваджу-
ють інвестиційну стратегію, зорієнтовану, 
насамперед, на прибутковість активів, а 
ліквідність цікавить їх менше.

Страхові компанії, що займаються ри-
зиковими видами страхування, як правило, 
мають справу зі строком страхування не 
більше одного року. Обсяг акумульованих 
страхових премій менший, ніж у страхуван-
ні життя, оскільки не має накопичувальної 
частини внеску. Потреба в інвестиційному 
доході може бути різною. Через це страхо-
вики, що провадять ризикові види страху-
вання, вкладають кошти переважно в ко-
роткострокові високоліквідні інвестиції. 

Таким чином, інвестиційні можливості 
страхових компаній різняться. Визначаль-
ну роль у формуванні інвестиційних можли-
востей відіграє та частина інвестиційного 
потенціалу, яка сформована за рахунок ко-
штів страхових резервів. Отже, інвестицій-
ні можливості страхових компаній зі стра-
хування життя дають змогу, з одного боку, 
здійснювати вкладення значної частини ре-
зервів у відносно довгострокові інвестицій-
ні проєкти, а з іншого боку, суттєво знизити 
вимоги до ліквідності таких інвестиційних 
вкладень. Інвестиційні можливості страхо-
вих компаній, які займаються видами стра-
хування, іншими, ніж страхування життя, 
обмежуються лише вкладеннями переваж-
но у високоліквідні короткострокові активи.

Ефективно організована інвестиційна 
діяльність відповідно до сформованого ін-
вестиційного потенціалу, який залежить від 
спеціалізації страховика, певною мірою за-
безпечує якість страхових послуг і визначає 
його ринкову позиційність та дає змогу ха-
рактеризувати як інституційного інвестора. 

Швидка імплементація зарубіжного досві-
ду в контексті глобалізаційних та інтеграцій-
них процесів зумовила потребу застосування 
новітніх форматів в управлінні активами.
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Протягом останнього десятиріччя на 
світовому ринку страхування життя чітко 
простежуються такі тенденції:

 − по-перше, прагнення страхувальників 
до ухвалення самостійних рішень у 
частині розміщення коштів. З цього по-
гляду класичне страхування життя не 
задовольняє клієнта, який орієнтова-
ний на свободу вибору, і за допомогою 
сучасних засобів передачі інформації, 
головним чином Інтернету, спромож-
ний вивчити увесь спектр альтернатив 
на ринку фінансового посередництва. 
Класичне страхування життя такої сво-
боди вибору не надає та передбачає 
розміщення коштів відповідно до інвес-
тиційної політики страховика;

 − по-друге, з метою виконання принципу 
обережності страхова компанія вста-
новлює норму дохідності на рівні, що 
уступає фактичній дохідності на ринку 
вкладень, а також у більшості випадків –  
дохідності банків і пенсійних фондів. 
Водночас, на відміну від перерахова-
них вище фінансових установ, страхо-
вики у деяких випадках (йдеться про 
послуги, що передбачають виплату при 
дожитті застрахованої особи) надають 
страхувальникам право участі в при-
бутку страхової компанії. Іноді, навіть 
з урахуванням такої участі, поліс стра-
хування життя часто є менш прива-
бливим, порівняно з альтернативними 
можливостями розміщення коштів;

 − по-третє, потенційних страхувальни-
ків не задовольняє те, що обсяг стра-
хового забезпечення визначається не 
об’єктивними параметрами (такими, як 
дохідність фінансового ринку, фактичний 
рівень смертності та ін.), а суб’єктивними 
управлінськими рішеннями. 
Всі перераховані фактори частково 

вже призвели до відмови від класичних 
стандартів у страхуванні життя та сприяли 

динамічному розвитку у всьому світі стра-
хування, що передбачає здійснення стра-
хової виплати залежно від динаміки фондо-
вих цінностей. В Україні страхова послуга 
“інвестиційне страхування життя” з’явилася 
у Законі України “Про страхування” 18 лис-
топада 2021 р. № 1909-IX [13], норми якого 
набудуть чинності з 1 січня 2024 р.

У страховій практиці таке страхування 
називають інвестиційно-орієнтоване страху-
вання життя або касетне інвестиційне стра-
хування. Щодо останньої назви, то дослів-
ний переклад терміна “unite-linked” означає 
“складовий”, тобто такий, що містить окремі 
частини, на кшталт “комірок” у бджолиних 
щільниках [14, с. 4]. Такі страхові поліси 
вперше були успішно запроваджені на роз-
винутих інвестиційних ринках Великої Бри-
танії та США. Вони характеризуються біль-
шою гнучкістю та надають страхувальнику 
можливість певного вибору.

З погляду характеру зобов’язань, які 
приймає страховик, інвестиційне страху-
вання життя належить радше до змішано-
го страхування. Однак, якщо в класичному 
змішаному страхуванні клієнт прагне як до 
страхового захисту, так і до накопичення, 
то в інвестиційному страхуванні акцент ро-
блять в бік останнього. 

Головною особливістю такої послуги є 
те, що накопичувальні внески, які є скла-
довою частиною премії, розміщуються на 
фінансовому ринку відповідно до рішень 
страхувальника. Страховики пропону-
ють на вибір страхувальника активи, що 
об’єднані в інвестиційні портфелі за різни-
ми ознаками. До основних ознак відносять 
географічну (портфель формується на ак-
тивах, що належать до певної території, 
наприклад акціях японських підприємств), 
галузеву (портфель формується із активів 
компаній певної галузі економіки) та ризи-
кову (портфель будується відповідно до ри-
зикових переваг клієнта) [15]. 
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Пропонуючи страхувальникам інвесту-
вати кошти в різні інвестиційні інструменти, 
страховик не може ігнорувати тих клієнтів, 
які не бажають ризикувати. Тому інвести-
ційне страхування життя часто передбачає 
можливість і безризикового вкладення ко-
штів під невеликий річний процент. Таким 
чином, з початком дії договору страхування 
клієнт відстежує величину резерву премії 
за допомогою двох рахунків. Перший мож-
на назвати інвестиційним, його стан зале-
жить від динаміки фондових цінностей, що 
перебувають у вибраному інвестиційному 
портфелі. Водночас страховик, як правило, 
знімає з себе всю відповідальність за при-
йняття страхувальником того чи іншого ін-
вестиційного рішення, не виключаючи, що 
обрана клієнтом лінія поведінки призведе 
на момент закінчення строку дії договору 
до повної втрати первісних внесків. Дру-
гий рахунок визначимо як рахунок гаран-
тованого доходу. Внески, що надходять на 
цей рахунок, примножуються відповідно до 
заявленої страховиком норми дохідності, 
аналогічно тому, як це відбувається в кла-
сичному страхуванні життя. Забезпечення 
заявленої страховиком дохідності за ра-
хунком гарантованого доходу є безумовним 
зобов’язанням страховика. 

При інвестиційному страхуванні життя 
клієнт визначає величину страхового вне-
ску, водночас страховик встановлює лише 
верхню та нижню його межі. В договорі 
фігурує страхова сума лише на випадок 
смерті, але не по дожиттю, оскільки вели-
чина останньої визначається динамікою 
обраного клієнтом інвестиційного портфе-
ля. Незважаючи на абсолютну пріоритет-
ність інвестиційної складової, інвестицій-
не страхування життя залишається все ж 
страховою послугою, яка традиційно асо-
ціюється із надійним вкладенням коштів, 
тому страховики передбачають різні прийо-
ми зниження інвестиційного ризику. Отже, 

можна зазначити, що страховики стають 
активними учасниками процесу управління 
ризиком, причому не тільки страховим, а й 
інвестиційним.

Головна особливість інвестиційного 
страхування щодо традиційних видів дов-
гострокового накопичувального страхуван-
ня життя полягає у можливості страхуваль-
ника самостійно ухвалювати рішення, куди 
буде інвестуватися накопичувальна скла-
дова його премій. 

Атрибутивність інвестиційного страху-
вання життя подана на рис. 1.

У табл. 1 систематизовано відмінності 
між класичним змішаним страхуванням жит-
тя та інвестиційним страхуванням життя.

Метою запровадження інвестиційного 
страхування життя в зарубіжних країнах 
було залучення страхувальників шляхом 
надання конкурентоспроможних страхових 
послуг. А вже сьогодні інвестиційне страху-
вання життя є загальноприйнятною практи-
кою та отримало широке розповсюдження 
в країнах Євросоюзу та в США. 

Так, наприклад, у Франції інвестиційне 
страхування життя є одним із найпопуляр-
ніших видів зберігання грошей, оскільки 
дає змогу клієнтам отримувати прибуток з 
інвестування без податкових обтяжень. У 
Німеччині інвестиційне страхування життя 
також доволі популярне серед населення 
і є одним із основних видів збереження 
коштів на майбутнє. В Іспанії, зокрема, ін-
вестиційне страхування життя є одним із 
засобів залучення інвестицій, які можуть 
допомогти забезпечити фінансову стабіль-
ність у майбутньому. Показники динаміки 
розвитку інвестиційного страхування життя 
в Європі подано на рис. 2.

Стосовно досвіду Польщі, то в останні 
роки інвестиційне страхування життя зрос-
тає. Згідно з даними звіту Польського союзу 
операторів ринку капіталу за 2020 р., за-
гальний обсяг вкладень у страхування жит-
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тя становив більше 88 млрд злотих (близько 
19 млрд євро), що становить понад 50% від 
загального обсягу страхування в країні.

У 2020 р. інвестиційне страхування 
життя в Польщі зросло на 14,2%, що є до-
волі значним показником, порівняно з по-
переднім роком. Найбільш популярними 
продуктами страхування є змішані страху-
вання життя та інвестиційні продукти з га-
рантованим доходом (рис. 3).

Якщо розглядати це питання з позиції 
кількості договорів інвестиційного стра-
хування життя, то варто зазначити, що 
у 2020 р. пропонували його 22 польські 
страхові компанії. Загальна валова премія 
у цьому сегменті на кінець 2020 р. стано-
вила 5,88 млрд злотих. Станом на кінець 
2020 р. договори інвестиційного страху-
вання реалізовували 5385 дистриб’юторів 
та співробітників компаній (через влас-
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Інвестиційні ризики несе 
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Рис. 1. Ключова атрибутивність інвестиційного страхування життя*
*Побудовано авторами.
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ні продажі), які уклали 60711 договорів у 
2020 р. Інформація про кількісні параме-
три цих угод протягом 2017–2020 рр. на-
ведена у табл. 2.

Загалом ринок інвестиційного страху-
вання життя в Європі продовжує розвива-

тися і залежить від різних факторів, таких 
як податкова політика, рівень доходів насе-
лення, демографічні тренди та інші.

Висновки. Сучасність вимагає розу-
міння та реалізації можливості не лише 
провадження страховими компаніями 

 
Рис. 2. Динаміка розвитку інвестиційного страхування життя в Європі  

протягом 2015–2020 рр.*
* Побудовано на основі статистичних даних Insurance Europe.

Таблиця 1
Порівняння класичного змішаного страхування життя та  

інвестиційного страхування життя*

Критерій порівняння Класичне змішане страхування життя Інвестиційно-орієнтоване страхування 
життя

Мотивація для укла-
дання договору

Фінансовий захист у випадку смерті, а також 
накопичення коштів.

Отримання інвестиційного доходу (виплата по 
дожиттю) має пріоритетне значення.

Розміщення страхової 
премії

Визначається страховиком відповідно до його 
інвестиційної політики. Визначається власником страхового поліса.

Принцип розра-хунку 
страхових внесків

Принцип еквівалентності зобо-в’язань сторін 
в частині виплат у випадку смерті та на до-
життя.

Принцип еквівалентності зобо-в’язань сторін 
в частині виплати по дожиттю не має місця, 
оскільки її величина не може бути визначена.

Зобов’язання стра-
ховика

Гарантовані виплати у випадку смерті та 
дожиття. Гарантовані виплати лише у випадку смерті.

Розмір викупної суми Визначена сума плюс інвестиційний дохід. Встановлюється відповідно до накопичених 
фондів.

Можливість отримання 
додаткових виплат

В рамках системи участі страхувальників в 
прибутку страховика лише в разі ухвалення 
останнім відповідного рішення.

Визначається лише динамікою інвестицій 
страхувальника.

Динаміка нарощування 
резерву премії

Відповідно до заявленої страховиком норми 
доходності.

Відповідно до фактичної динаміки інвестицій 
страхувальника.

*Побудовано авторами.
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ефективної інвестиційної діяльності, а й 
примноження власних індивідуальних за-
ощаджень за умов нестабільності та впли-
ву широкого розмаїття ризиків. Таким за-
питам відповідає інвестиційне страхування 
життя, що за своєю суттю є фінансовим 
інструментом, який уособлює як страховий 
захист, так і накопичувальну можливість за 
допомогою інвестицій.

Зважаючи на зазначене, можна зро-
бити висновок, що страхові компанії, на-
самперед із страхування життя, можна 
кваліфікувати як продуцентів інвестицій-

них фінансових послуг. Це пояснюється 
тим, що:

 − по-перше, функціональна змістовність 
діяльності страхових компаній дає змо-
гу кваліфікувати їх як особливі інститу-
ти у забезпеченні інвестиційного проце-
су за рахунок управління, насамперед, 
тимчасово вільними коштами страхо-
вих резервів;

 − по-друге, розширення спектра новітніх 
та інноваційних послуг дає змогу про-
дукувати гібридні страхові послуги, на-
приклад – інвестиційне страхування 
або фондове страхування, що поєднує 

 
Рис. 3. Динаміка розвитку інвестиційного страхування життя у Польщі  

протягом 2015–2020 рр.*
* Побудовано на основі статистичних даних Національної комісії з фінансового нагляду Польщі (Komisja Nadzoru 
Finansowego).

Таблиця 2
Вартість активів інвестиційних фондів і кількість інвестиційних страхових контрактів  

у Польщі протягом 2017–2020 рр. [16].

Роки
Середньорічна вартість ак-
тивів страхових компаній, 

тис. злотих

Кількість активних 
інвестиційних контрактів 

страхування, од.

Середньорічна вартість інвес-
тиційних активів у розрахунку 

на 1 контракту, злотих

2017 58 963 615 3 506 031 16 818

2018 54 036 160 3 263 027 16 560

2019 49 728 138 3 006 169 16 542

2020 46 123 874 2 417 980 19 075
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страховий захист та інвестиційні мож-
ливості. Водночас для впровадження 
інвестиційного страхування потрібна 
наявність певних передумов організа-
ційно-правового й економічного харак-
теру, зокрема: 

 − ефективне функціонування інвестицій-
них ринків для формування можливостей 
щодо розміщення коштів та оцінки реаль-
ної вартості індивідуальних інвестицій, що 
проваджуються програмами відповідно 
до інвестиційного страхування;

 − формування належного регуляторного 
підґрунтя для управління інвестиційно-
страховим бізнесом та наявність спри-
ятливого режиму оподаткування фон-
дових страхових послуг.
Українські страховики ще не змогли на-

копичити значного обсягу грошових ресурсів, 
і переважно інвестиційний підхід у частині 
лайфового страхування в Україні поки що 
не склався. До того ж, слабкий рівень розви-
тку класичного страхування життя в Україні, 
низький рівень фінансової та страхової гра-
мотності, обмеженість палітри інвестиційного 
інструментарію, низька платоспроможність 
потенційних страхувальників та інші чинни-
ки не сприяють поширенню на вітчизняному 
страховому ринку новітніх підходів і сучасних 
практик, які набули широкого розповсюджен-
ня та є затребуваними на ринках інших країн. 
Разом із тим, з впевненістю можна констату-
вати, що страхування життя в повоєнній від-
будові відіграватиме величезну роль, оскіль-
ки воно, зокрема інвестиційне страхування, 
дає змогу забезпечити гарантії достатнього 
рівня життя та страхового захисту на фоні 
максимального використання можливостей 
фондового ринку.
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